
TELEVENTA

““La Posibilidad de Disponer de un Canal de Ventas RLa Posibilidad de Disponer de un Canal de Ventas Ráápido y Eficientepido y Eficiente””

Control de Calidad de la Venta.Control de Calidad de la Venta.

Equipo Humano Cualificado y con Experiencia Equipo Humano Cualificado y con Experiencia MultiMulti--sectorial.sectorial.

GrabaciGrabacióón de la Venta.n de la Venta.

RecuperaciRecuperacióón de Can de Caíídas.das.

RRáápida Puesta en Marcha y Agilidad en la Obtencipida Puesta en Marcha y Agilidad en la Obtencióón de los Ratios Objetivo.n de los Ratios Objetivo.

www.mhmarketing.biz/televenta

AdquisiciAdquisicióón de Bases de Datos (si el cliente no dispone de ellas) con los n de Bases de Datos (si el cliente no dispone de ellas) con los perfiles del perfiles del 

ppúúblico objetivo de su empresa.blico objetivo de su empresa.


