@ TEEVERE CASO PRACTICO

CLIENTE: egedirm
E:Iencl rite
OBJETIVO: Venta Directa a Farmacias Productos OTC

BASES DE DATOS: Facilitadas por el Cliente

ACCION: Emision de llamada, argumentacion de la venta, seguimiento del
interés y gestion de pedidos.

RESULTADOS: 10-15% de ventas sobre contacto Util segin producto

www.mhmarketing.biz/televenta r .
contacta con nosotros 902 12 12 28 h@] M& H M C rkEtI ] g

COMNTACT EEMNTER.




